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Mit Gutscheinkarten den Umsatz steigern

Sie wollen Ihre treuen Kunden behalten und neue gewinnen? Ohne viel 

Aufwand Ihre Umsätze erhöhen? Dann sind unsere drei hochwertigen Gut-

scheinkarten die richtige Wahl für Sie. 

Die handlichen Karten sind nicht nur zusätzliche Werbeträger und beliebte 

Geschenke. Sie bieten noch eine ganze Reihe weiterer Vorteile: Über die 

Hälfte der Gutscheinkäufer geben mehr aus als auf die Karte geladen wurde. 

20 Prozent erwerben noch andere Produkte in Ihrem Laden – und bis zu 

zehn Prozent der Gutscheinbeträge verbleiben auf den Karten. Zum Vorteil 

für Sie!
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Noch näher am Kunden

Gutscheinkarten sind zeitgemäß, sicher und langlebig. 

Dank ihres praktischen Formats passen Sie in jede 

Geldbörse. Mehr Nähe zum Kunden geht kaum:  

Karteninhaber tragen Ihre Gutscheinkarte immer  

bei sich und sehen sie jedes Mal, wenn sie etwas  

bezahlen. 

Kunden werben Kunden

Gutscheinkarten als Geschenke zu Geburtstagen,  

Jubiläen und Feiertagen werden immer beliebter. Ihr 

Glück, denn beim Verschenken einer Gutscheinkarte 

empfehlen Ihre Kunden Ihr Geschäft persönlich wei-

ter: Sie schicken Ihnen Freunde, Verwandte und Be-

kannte – Ihre neuen Kunden! 

Vorfinanzierung und bargeldloser Umtausch

Die Gutscheinkarte wird vom Kunden sofort bezahlt, 

während die Warenausgabe später erfolgt: Das be-

deutet Vorfinanzierung Ihrer Produkte zu Ihrem Vor-

teil. Außerdem optimieren Sie mit der Ausgabe von 

Gutscheinkarten Ihre Reklamations- und Umtausch-

vorgänge: Anstelle von Bargeld erhält der Kunde ein 

Zahlungsmittel, das ausschließlich in Ihrem Geschäft 

eingelöst werden kann. So bleibt das Geld bei Ihnen.

Keine zusätzlichen Kosten

Ein Gutscheinkartensystem finanziert sich in der Regel 

selbst. Die auf den Karten verbleibenden Restwerte 

werden oft nicht mehr eingelöst, weil die Karte ver-

gessen oder verloren wurde. Mit diesen fünf bis acht 

Prozent der Gutscheinbeträge können Sie Ihr Gut-

scheinkartensystem finanzieren. Die Erlöse Ihrer 

Gutscheinverkäufe erhalten Sie aktuell und jederzeit 

abrufbar – ein großer Vorteil gegenüber Papiergut-

scheinen. 

Sicher ist sicher

Das Auf- und Entladen der Karten erfolgt online über 

das REA Card Terminal und ist damit sehr sicher. Da 

die Gutscheinkarten erst Geld wert sind, wenn sie 

elektronisch aktiviert wurden, bedeutet ein Ladendieb

stahl nur den Verlust der ungeladenen Karte.

Drei Motive – viele Anlässe

Sie können Ihren Kunden hochwertige Gutschein

karten in verschiedenen Designs anbieten. So ist für 

jeden Anlass auch das passende Motiv dabei. Die Rück

seite der Karte wird mit Ihren Daten personalisiert – 

ein zusätzlicher Werbeträger für Sie. 

So punkten Sie mit Ihren Gutscheinkarten

Welche Geschenke kaufen Sie am liebsten?

Bücher..................................................................................  41%

Geschenkgutscheine...........................................................  33%

Musik, CDs...........................................................................  28%

Kosmetika, Parfumes...........................................................  26%

Tickets (Konzert, Theater)....................................................  19%

Geld......................................................................................  16%

Videos, DVDs........................................................................  15%

Bekleidung, Schuhe.............................................................  15%

Schmuck, Uhr......................................................................  13%

Essen, Trinken......................................................................  10%
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